Laufende Servicetermine/Betreuung

Planungen kdnnen nie endguly@ sein. Schnell
andern sich die Verhaltnisse #Die Verander-
ungen kénnen bei Ihnen entgtehen (hoheres
Einkommen, Erbschaft etc.Jjoder extern (z. B.
Steuergesetzgebung) veraflasst sein. Daher
bleiben Sie und Ihr Finanglal Planer immer im
direkten Kontakt.

@ seine Ziele und Situation beschreibt,
pine gute Beratung sicher. Zunachst

formationen zu den Lebenszielen, zu
Jlkoeinstellung und zu seinen

Wertschopfungskette ennamd
p rOfu n d 0 = K u n d en atz _ch untersagt, verkaufsberatend tatig

2. Beratungsgesprach/Umsetzung

Analyse und Planung

Basis dieser Diagnose entwickeln
Bpezialisten der Firma profundo Strategien und
Szenarien, um die Ist-Situation und die Finanzen
des Kunden zu optimieren.

Ziel ist es, die Top-Produkte fur d¥g
jeweiligen Losungen zu finden und
die Strategie einzubinden

(Bunjelagsnieisualiadx3y)
yoeidsabsbunieiag ‘T

Bei diesen Gesprachen geht es noch nicht unbedingt um
Vertragsabschlisse, sondern lediglich um die grundséatzlichen
Konzepte.



